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SALES CONSULTING .
STORIA E OBIETTIVE:

La nostra attivita "S M Sales Consulting s.r.l.s." , prende il nome
dal fondatore Stefano Marinale, Business Manager di lunga esperienza e nasce
come societa di consulenza con sede a Roma e a Milano.
Il nostro modello di business si basa sulla strategia e sviluppo delle reti commerciali
in tutti i settori merceologici, per Micro, Piccole e Medie Imprese, sia sul territorio nazionale che estero!

| nostri punti di forza:

-L'idea di "FARE RETE" di valore, per una " trait d'union" tra le aziende, i talenti commerciali, ed il mercato!

- Il punto di forza della SM Sales Consulting
e che pone su ambedue le parti, ( azienda e candidato) lo stesso interesse ed il medesimo e costante
impegno nel fornire un servizio professionale onde accrescere sia la soddisfazione dei propri clienti
per quanto riguarda le aziende, sia arricchire la crescita professionale dei propri commerciali ingaggiati.
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OBIETTIVI:

-Valorizzare, consolidare e accrescere nel tempo, la nostra gia spiccata attitudine al "teamworking" !
- Creare una solida reputazione nel settore commerciale;

- Diventare una azienda leader nel settore, pur essendo una societa giovane ma allo stesso tempo flessibile!
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MISSION:

-Strutturare le MPMI (Micro, Piccole e Medie Imprese) per affrontare al meglio lo sviluppo del
mercato italiano ed estero, crendo in tempi brevi,
reti commerciali capillari che inizino, da subito, a generare vendite reali e continuative nel tempo;

- Offrire supporto strategico ed operativo, onde progettare e realizzare piani
d'intervento e affiancamento personalizzati
con la costruzione di team "ad hoc" secondo le reali esigenze dell'imprenditore;

-Creare una rete di agenti plurimandatari ai quali affidare lo sviluppo delle nostre collaborazioni presenti e future,
creando un Network in grado di soddisfare tutte le richieste dei nostri clienti

VISION:

-Non una rete di successo, ma una rete di valore!
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o | NOSTRI SERVIZ:

-Analisi di mercato e confronto con i competitors;

-Individuazione delle zone commerciali sul territorio ancora scoperte;
-Ricercal/individuazione dei nuovi dealer posizionati nelle zone strategiche;
-Verifica del raggiungimento degli obiettivi;

-Ricerca di possibili collaborazioni e creazione di proposte "ad hoc";

-Analisi dei risultati prodotti!



CONTATTI:

Stefano Marinale +39 340 8834730
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